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~  Compra medicamentos
Faclil, rapido y
al mejor precio

Cow el apoyo ode:
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crecimiento

Consumo -

29 millones de Colombianos estdn ONLINE (60%). los usuarios de
smartphones en Colombia se conectan en promedio cerca de 104 minutos al dia a sus
teléfonos inteligentes, lo que equivale a cerca de 12,2 horas semanales.
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Nuevos Formatos

Los nuevos formatos de drogueria “On line” son los principales
generadores de crecimiento del canal.

Drivers crecimiento

Las cadenas de droguerias estan sumando ademas a su estrategia otras
herramientas de conveniencia como plataformas de servicio a domicilio
que ofrecen tiempos de entrega cada vez mejores, compras online,
promocion en medicamentos entre otras.

Busqueda en linea k.

consumo de medios* (semanal)

50% online

18 horas

25% TV

9 horas

17% radio

6 horas

8% diarios y
revistas

3 horas

Inversion en medios )
~8% Online

40% TV

10% Radio
9% Revistas
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33% Periddicos

8 de cada 10 usuarios de Internet busca informacion de salud en linea.

*sobre la base de los usuarios de internet

Acceso

el 72% de los hogares cuenta con al menos un teléfono
inteligente

®FarMarket



de oportunidad
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El comercio
electronico individual es
facilmente contrarestado por
las cadenas.

El servicio a domicilio
se limita a clientes proximos.

Y FarMarket

Comercio Tradicional
sin innovacion tecnoldgica.
Incipiente en cadenas y consumo
masivo.

Dispersion de tiendas en linea, no
existe un canal Unico, trafico y
fidelizacion.

No existe
Ecosistema
Tecnologico.

Ofrecer mayor valor
al consumidor



de oportunidad

acercamiento y
Oportunidad de tener un posicionamiento
volumen de venta superior de marca frente a
al de anos anteriores y sus asociados y
lograr una mayor competencia.
participacion en el
mercado.

Monitoreo de las
condiciones de
competencia de
marcas en el

mercado
farmacéutico
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de oportunidad
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+ Venta, canal digital de
venta.
Posibilitar que el
asociado amplie su
coberturay se integre
con herramientas de
eCommerce

Generacion de mayor
valor a sus afiliados,
mediante la disposicién de
una plataforma
tecnoldgica unificada

El distribuidor podra
percibir mejor las
nuevas exigencias e
intereses que van
surgiendo en el
mercado.
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Modelo ecommerce
tradicional

FarMarket



Modelo Agregacion oferta

FarMarket
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Market Place
Agregacion Oferta

Gestion Canal
Shopping Cart Innovador




Viarket place farmacéutico

Colombia

5 Valor del d
$6 billones ‘ famoceuticoon

Numero total de
farmacias en
Farmacias Colombia a 2018,
Poblacion
econémicamente
En Colombia 2018 activa segiin DANE

No cuentan con
plataformas
tecnoldgicas para hacer
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Farmacias Independientes presencia en la WEB
o Entre 2015y 2016

64 /° segun Industria E-

Crecimiento E-commerce Commerce




INNOVANDO EL CANAL

Un canal atractivo para las
farmacias.

AGREGACION MARKET
OFERTA PLACE

Facilitar la compra de productos en
el canal

Ofrecer una forma agil y simple

para comparar precios

Automatizar el proceso de Compra
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Integrador eCommerce?




